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ř. ต้องผ่านการตรวจสอบและอนุมัติจากผู้อาํนวยการฝ่าย  ผู้บริหารทีÉได้รับมอบหมาย  จึงจะถือว่า   

    เอกสารชุดนัÊนสมบูรณ ์ สามารถเข้าประกวด “โครงการประกวดนวัตกรรมไอ.ซี.ซี.” ได้ 

2.  เอกสารนวัตกรรม ควรพิมพด้์วย ตัวอักษร Cordia New ขนาด 16 points 

3. ตัÊงกัÊนหน้ากระดาษ (ซ้าย) ś ซ.ม.  และ (ขวา) Ś ซ.ม. กัÊนบน 3 ซ.ม. และกัÊนล่าง 2 ซ.ม. 

4. เนืÊอหา + รูปภาพ ไม่เกิน ŚŘ หน้า (ตัÊงแต่หน้าแรกจนจบ) กระดาษ A4 

เอกสารโครงงานนวตักรรมเครือสหพัฒน ์ประจาํปี 2567 (ปีทีÉ 20) (ฉบับเต็ม) 
 

ชืÉอนวัตกรรม ...Shokubutsu Monogatari : Sustain leadership position By “True Leader Model”.   

ประเภทนวัตกรรม 

  Product        Production        System & Process      Sales & Marketing    

  Services & Personality     ESG : Environment, Social & Governance 

  Petty Award 

 

บริษัทเจ้าของนวัตกรรม คือ...........ไลอ้อน (ประเทศไทย) จาํกัด...................... 

ผู้สร้างนวัตกรรม  

1) ...ประเสริฐ สุรัตนเมธากุล........ตาํแหน่ง......Beauty & Baby Department Manager............... 

2) ...ชัยกร เตชะสุกิจ..........ตาํแหน่ง..........Group Product Manager................. 

3) .....ธัญยพร ภมรสุวรรณ.................ตาํแหน่ง........Product Manager Assistant........................... 

สถานทีÉติดต่อ ...บรษิัท ไลอ้อน (ประเทศไทย) จาํกัด....... 

โทรศัพท ์.........02-2940191.......มือถือ (ต้องระบุ).........095-2459916.......... 

E-mail............prasert_s@lion.co.th........................................................................... 

   

 

(***ต้องมีลายเซ็นทุกครัÊง***)        ลงชืÉอ............................................ผู้อนุมัติ 

                    (……ชาต ิ  จันทรวิ์จิตร..….) 

                                                           กรรมการผู้จัดการ

................................................................................................................................... 
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สิÉงทีÉต้องระบุ..... 

กรณีทีÉได้รับสิทธิบัตรหรืออนุสิทธิบัตร :   

    ต้องระบุเลขทีÉและหมายเลข วัน/เดือน/ปีทีÉได้รับให้ครบถ้วน พร้อมแนบหลักฐาน

สิทธิบัตรหรืออนุสิทธิบัตร 

กรณีทีÉรอสิทธิบัตรหรอือนุสิทธิบัตร    :    

 ต้องระบุเลขทีÉและหมายเลข วัน/เดือน/ปีทีÉได้ยืÉนเอกสารขอสิทธิบัตรหรอือนุสิทธิบัตร 

พร้อมแนบหลักฐานการยืÉนขอ 

สิÉงทีÉต้องระบุ..... 

1. หากยังไม่วางตลาดหรือกาํลังทดลองใช้ ควรมีการกาํหนดว่าจะเริÉมใช้จริงหรือวางตลาดใน

อนาคตหรือ/และหากมีเป้าหมายจะใช้จริงหรือวางตลาดควรระบุผลลัพธ ์ราคาขายและผล

กาํไรทีÉคาดว่าจะได้รับ 

2. หากนํามาใช้หรือวางตลาดควรระบุวัน /เดือน /ปี ทีÉเริÉมใช้ 

กรุณาตรวจสอบสถานะโครงการนวัตกรรมของทา่น ดังหวัข้อต่อไปนีÊ 

 

1.  นวัตกรรมทีÉส่งเข้าประกวดเคยได้รับ...... 

   สิทธิบตัร  เลขทีÉ.........................           อนุสิทธิบตัร  เลขทีÉ............................                

   รออนมุติัสิทธิบตัร / อนุสิทธิบตัร          ยงัไม่ไดจ้ดสิทธิบตัร / อนสิุทธิบตัร             

   รางวลัอืÉนๆ (ระบ)ุ............................................................................................................... 

 

 

 

 

 

 

 

 

   

 

Ś. นวัตกรรมทีÉส่งเข้าประกวดเคยริเริÉมในบริษัทมาก่อนหรอืไม่ 

  มีการรเิริÉมมาก่อน      ไม่เคยรเิริÉมมาก่อน     

  นาํมาพฒันาต่อยอดมาจาก (กรุณาเลือกตอบ) 

  นวตักรรมเดิมของบรษิัททีÉเคยคิดคน้ดว้ยตนเอง (โปรดระบุ) 

       .................................................................................................................................... 

   นวตักรรมทีÉมีการคิดคน้จากภายนอก  (โปรดระบ)ุ 

       .................................................................................................................................... 

 

ś. สถานะของนวัตกรรมทีÉส่งเข้าประกวด 

 กาํลงัทดลองใช ้                                 ยงัไม่วางตลาด                                                 

 นาํมาใชจ้รงิ  ตัÊงแต.่....ปี 2022-2023......   วางตลาด  ตัÊงแต.่................................    
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บทคัดย่อ 

ทีÉมา/ความสาํคญั/วตัถุประสงค ์

…Shokubutsu  Monogatari คือแบรนดส์บู่เหลวอาบนํÊาทีÉมียอดขายอนัดบั 1 มาตัÊงแต่ปี 2019 และเป็น

อนัดบั 1 มาต่อเนืÉอง แต่ถึงแม ้SHOKUBUTSU จะเป็นอนัดบั 1 แต่ก็มีประเด็นทีÉควรกงัวล 4 ประเด็น 

1. Market Share ของ Shokubutsu ทิ Êงห่างอนัดบั 2 เพียงแค่ 1% และ Trend การขายมีช่วงทีÉทัÊงแพ้

และชนะคู่แข่ง เป็นกราฟการขายทีÉสลบักนัขึ Êนลง ไม่ไดมี้ภาพของผูช้นะทีÉชดัเจน 

2. จากการสาํรวจ Brand Health Check ทัÉวประเทศในปี 2020 พบว่า SHOKUBUTSU เป็นแบรนดท์ีÉ

มี TOP OF MIND มาเป็นแบรนดอ์นัดบั 2  (25%) รองจาก LUX ของ Unilever (41%) 

3. SHOKUBUTSU MEN ซึÉงเป็นแบรนดท์ีÉแตกไลนไ์ปในตลาดครีมอาบนํÊาสาํหรบัผูช้ายยงัมี Market 

Share เป็นอนัดบั 2  โดยมี Brand Protex Men จากคอลเกตปาลม์โอลืฟ เป็นแบรนดอ์นัดบั 1  

4. SHOKUBUTSU ยงัพึÉงพิงการทาํ Promotion ตามเทรนการแข่งขนัทางการตลาดมากเกินไป 

ทีมการตลาด SHOKUBUTSU จึงไดพ้ฒันา “ SHOKUBUTSU True Leader Model” ขึ Êนมา โดยมองว่า

ผูน้าํทางการตลาดทีÉแทจ้รงิควรเป็นผูน้าํใน 4 หวัขอ้ไดแ้ก่ 1. เป็นผูน้าํส่วนแบ่งทางการตลาด 2. เป็น TOP 

OF MIND BRAND 3. เป็นผูน้าํเรืÉองความใกลช้ิดกับลกูคา้ 4. เป็นผูน้าํเรืÉองความรบัผิดชอบต่อสงัคม 

Shokubutsu ไดใ้ช ้Model นี Êมาเป็นเข็มทิศในการทาํกลยุทธ ์และแผนการตลาด ในปี 2022-2023 และได้

ผลลพัธด์งันี Ê  

1. Shokubutsu ยงัคงมี Market Share เป็นอนัดบั 1 ทีÉเติบโตสงูทีÉสดุ โดยมี Market Share ทีÉเคยห่าง

จากอนัดบั 2 เพียงแค่ 1% ในปี 2021 มาเป็นทิ Êงห่างกนั 4% ในปี 2023 

2.  จากTrend การขายรายเดือน Shokubutsu เริÉมทิ Êงห่างอนัดบั 2 มากขึ ÊนเรืÉอยๆ เป็นครัÊงแรกทีÉ 

Nielsen ใหค้าํจาํกดัความว่า Shokubutsu คือ “Clear Winner” ในตลาดครีมอาบนํÊา 

3. SHOKUBUTSU MEN สามารถแซง Protex Men ขึ Êนเป็นอนัดบั 1 ในตลาด For Men 

4. SHOKUBUTSU สามารถขึ Êนมาเป็น TOP OF MIND BRAND อนัดบั 1 ในตลาดครีมอาบนํÊา 

5. การวดั Social Listening  พบว่า Shokubutsu คือแบรนดท์ีÉม ีConsumer Engagement สงูทีÉสดุ                    

6. Shokubutsu ลด Virgin Plastic ในบรรจุภณัฑ ์และเป็นเจา้แรกทีÉเปลีÉยนถุง Refill มาเป็น Mono 

Material ทาํใหน้าํไป recycle ได ้ช่วยลดการใชพ้ลาสติกไดถ้ึง 42 ตนัต่อปี. 

7. นาํแนวคิด Circular Economy มาใชด้ว้ยการใชก้ารนาํมะไฟจีนมาใช ้ทาํใหเ้กษตรกรทอ้งถิÉนมี

รายได ้มีงานทาํ รวมทัÊงทาํใหล้กูคา้ทีÉซื Êอ Shokubutsu ไดช่้วยเหลือเกษตรกรทางออ้มและไดร้บั

รางวลัเหรียญเงินจากการประกวดสิÉงประดิษฐ์นานาชาต ิครัÊงทีÉ ŜŠ ณ เมืองเจนีวา ประเทศ

สวิตเซอรแ์ลนดใ์นปี 2022  

คาํสาํคญั ……Shokubutsu / โชกุบสุซี / ผูน้าํตลาด / Brand Leader / True leader Model……


